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Negocios

Andres Postigo, da

Viagens WOW!, diz por
que empresas de varios

setores deveriam

apostar na venda direta

leia mais

Seqguranca

Recomendacdes para
fue os revendedores ndo
caiam em armadihas

FEld M

Mercado

Empresas ligadas a
ABEWD alavancam
05 numeros do setor

leia mais

Foco na expansao

Associagao pretende

ampliar o acesso aos
planos de salde para
mais regides do Brasil

lela mais ‘
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Sustentabilidade

MAssociadas e
revendedores confribuem
para a construgao de um
pais melhor
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Diretoria Giro de noticias
Conhega os novos As Ultimas
membros do novidades
Conselho Diretor das associadas
leia mais leia mais

e

A mple B e
Erypernay du Yeerien Cewfes
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Negdcios

Ideias inovadoras

Empresas de diversos selores apostam cada vez mais nas vendas direfas

Os cosmeticos ainda dominam as vendas di-
retas no Brasil — aproximadamente 60% das
associadas a ABEVD atuam nesse segmento.
A tendéncia mundial, porém, & a de que esse
cenario — inclusive em territério nacional — fique
cada vez mais diversificado.

Em muitos paises, a pardicipagdo percentual
dos itens de beleza ja & mais equilibrada em re-
la¢do a produtos de outras categorias, como as
de uso pessoal, vestudrio, acessorios e suple-
mentos nutricionais. Nos EUA, por exemplo, o
setor de servigos e muito forte e representa qua-
se 20% dos 72 principais segmentos de atuagao
das empresas gque adotam o sistema de venda
direta.

A realidade |a fora s6 demonstra que ainda ha

, , . . Andres Posiigo, da Viagens WOWY; “Encontramas na
muitas oportunidades de negdcio a serem explo- venda direta um medo de nes diferenciar da concoméncia”

radas por aqui. Empresarios brasileiros de diver-
s0s setores da economia sabem disso e estdo cada vez mais atentos a esse mercado.

Quem arriscou ndo se arrepende: basta acompanhar as trajetdrias de sucesso de ao me-
nos duas associadas da ABEVD.

Crédito de viagem

A empresa brasileira Viagens WOW!, do grupo Embarque Nessal, & um bom exemplo de
como boas ideias e atitudes empreendedoras podem transformar um negécio. Fundada
em 1999 pelo empresario Andres Postigo, a WOW comercializa ha seis anos pacotes
turisticos por meio da venda direta. Desde entao, vem crescendo 30% ao ano. “Encontra-
mos nesse modelo de negécio um modo de nos diferenciar da concorréncia”, conta.

A grande sacada que fez a empresa apostar nesse modelo de negocio foi o langcamento
do Passaporte WOW!, um crédito de viagem que permite ao cliente adquirir um pacote e
poder programar-se para desfruta-lo na data mais conveniente. “Mosso produto estimula a
necessidade de viajar nos clientes”, analisa Andres.

O sucesso foi tanto que, somente no ultimo més, a agéncia vendeu 1.800 pacotes turis-
ticos para destinos nacionais e internacionais e ja conta com aproximadamente 12,000
revendedores.

Megdcio da China

A companhia chinesa Winalite de produtos intimos femininos também recorreu as vendas
diretas para divulgar e comercializar no Brasil um produto inovador: absorventes higiéni-
cos com fita de anions. A novidade foi criada a partir de pesquisa da Organizagao Mundial
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da Salide (OMS) que apontou que cerca de 80% das mulheres tém doencas genitais — a
maioria delas (63%) causada pelo uso de absorventes de ma qualidade.

O diferencial do absorvente da Winalite & o forro, reforgado por sete camadas e desen-
volvido com anions. Esta tecnologia estimula no local a emissao de ions negativos de alta
densidade capazes de, segundo a empresa, criar uma barreira antisséptica, antibacteria-
na e desodorante, alem de regular as fungdes do corpo e fortalecer o sistema imunologico.
Hoje, apos cinco anos de operagao — trés deles no Brasil - a companhia ja se tornou refe-
réncia no mercado mundial. Conta com seis produtos catalogados e mais de cinco milhdes
de consultores — 40 mil em solo nacional.

\eja tambem: Sucesso de empresas Iigfdas a8 ABEVD colabora para manter o bom de-
sempenho e o crescimento do segmen

Violtar
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