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CONTINUAÇÃO DA CAPA ❚ Pacotes turísticos, serviço de telefonia, cosméticos e vasilhas plásticas são algumas opções de revenda

Lucro com venda direta
varia de R$ 1 mil a R$ 40 mil

FERNANDO AMORIM | AG. A TARDE

Vileide Santana (esq.) ganha R$ 1 mil vendendo produtos da Natura

CARINE APRILE IERVESE
c a p r i l e @ g r u p o a t a rd e . c o m . b r

O jovem empreendedor Rodrigo
Palmieri trabalhou durante seis
anos na Herbalife – empresa do
ramo de vendas diretas e multi-
níveis, ou seja, que constrói uma
rede de revendedores abaixo de-
le. Há um ano e dois meses, Pal-
mieri enxergou um mercado ain-
da inexplorado desse segmento e
resolveu investir.

“Trabalho no ramo turístico e
vendo pacotes de viagens. Além
de ganhar dinheiro, posso viajar
de graça também. Com o sistema
de metas e premiações, já ganhei
cinco viagens num período de
um ano. Fui para a Disney, Gra-
mado, Porto Seguro, São Luís e
Palmas”, diz ele, que mora em
Brasília e atua na Wow!.

Palmieri é graduado em Fisio-
terapia e trabalhava na área, mas
jogou tudo para o alto depois de
dois meses no ramo turístico.
“Nunca tinha trabalhado com
turismo antes disso, mas nos
dois primeiros meses eu conse-
gui vender R$ 200 mil e faturei
uma comissão de R$ 2 mil. Per-
cebi que o negócio era muito
atrativo”, afirma ele, que come-
çou a trabalhar em casa, mas em
outubro resolveu alugar um es-
critório para dar conta da alta de-
manda. Hoje ele fatura cerca de
R$ 6 mil por mês.

“A princípio, convidava os
amigos para irem até a minha ca-

sa e assistirem às apresentações.
Depois, comecei a alugar salões
de festas para isso. Em outubro,
resolvi sair da agência apenas
virtual – que funciona toda atra-
vés do site da empresa pela inter-
net – para oferecer um escritório
aos meus clientes e parceiros”,
conta ele.

As comissões da Wow! variam
de 5% a 23% nas vendas de paco-
tes e mais 2% sobre o que os as-
sociados que você agregar à em-
presa vender. O investimento
inicial é de R$ 1.070. Palmieri ex-
plica que este valor pode ser di-
vidido em até 12 vezes no cartão
de crédito. Mas, segundo ele,
quem trabalha certo, geralmen-
te, paga a segunda prestação
com o dinheiro das comissões.

“Os R$ 70 é o valor do kit de
adesão, que serve para a pessoa
estudar mais sobre a empresa. Já
os outros R$ 1 mil, o novo inte-
grante da Wow! vai utilizar com
viagens para ele mesmo. Não se
pode vender uma coisa que você
não consome, esta é a filosofia da
empresa”, detalha ele.

TREINAMENTO – Uma das van-
tagens da modalidade vendas di-
retas é que as empresas que ofe-
recem os produtos/serviços in-
vestem no treinamento dos seus
vendedores. Por isso, ninguém
exige experiência anterior no ra-
mo. Esta modalidade abarca to-
dos os perfis e idades (a partir de
18 anos), basta ter muita dispo-

sição, pois este é um negócio co-
mo outro qualquer: exige com-
prometimento para dar retorno.

Outro serviço ainda pouco di-
fundido pelo setor de vendas di-
retas, mas que já faz sucesso, é o
oferecido pela empresa Clubma-
xi. “Disponibilizamos o serviço
de telefonia via internet, mais co-
nhecido como Voip, que reduz
em até 80% o valor das ligações
nacionais e internacionais e até
em 50% das locais, em conjunto
com o serviço de TV por assina-
tura, em parceria com a Sky”, ex-
plica Paulo Rocha, presidente
nacional da marca.

Rocha está há apenas 11 me-
ses no Clubmaxi e já fatura R$ 40
mil por mês. “Fui um dos primei-
ros afiliados. A vantagem é que
atuamos com tendência de mer-
cado e tecnologia. O serviço é in-
teressante para qualquer pessoa
ou empresa. Com isso, estamos
atingindo nosso objetivo em to-
do o Brasil e começaremos a ex-
pansão internacional a partir do
segundo semestre deste ano”, co-
m e m o ra .

Para ser um revendedor do
Clubmaxi é preciso investir, no
mínimo, R$ 599 e, no máximo,
R$ 1.299. “ Se você investir mais,
vai ter maiores possibilidades de
ganhos, porque a bonificações
são maiores”, explica Paulo Ro-
cha, que mora em Belo Horizon-
te, Minas Gerais.

CONQUISTAS – Para algumas

pessoas, trabalhar com vendas
diretas significa independência
financeira. É o caso da revende-
dora da Natura Vileide Santana.
Ela passou por um período difí-
cil, há dez anos, pois estava de-
sempregada. Foi na dificuldade
que Vileide vislumbrou a possi-
bilidade de ganhar dinheiro com
a venda direta e foi aí que ela con-
quistou sua independência.

“É um prazer comprar uma
coisa e não precisar pedir a nin-
guém. Foi com o dinheiro da re-
venda dos produtos que conse-
gui comprar a casa em que moro
hoje. Além disso, sustento meus
três filhos com a ajuda do mari-
do, mas, se não tivesse ele, sus-
tentava da mesma forma”, diz
ela, que fatura cerca de R$ 1 mil
por mês, com comissão de 30%
em cima do que vende.

Vileide mora nos Pernambués
e faz das ruas do bairro sua loja
ambulante. “Saio de manhã cedo
e vou vendendo. Volto para casa e
faço o almoço. Descanso um
pouco e, depois, vou para a rua de
novo. Só volto lá para as sete ho-
ras da noite. Mas, se me ligarem
pedindo para voltar, eu volto”.

Essa é a outra vantagem dessa
modalidade: o vendedor faz o
seu horário de trabalho. “Com
certeza, este é um bom mercado.
Pelo menos é melhor do que você
trabalhar mais de sete horas para
ganhar um salário mínimo por
aí. Não trocaria a minha ativida-
de por outra”, assegura ela.

ser viço
Busque informações e conheça algumas empresas ❚

Associação Brasileira de
Empresas de Vendas Diretas
Tel.: 11 5042 0587
www.abevd.org.br ❚

WOW!
Tel.: 11 3736 7676
w w w. v i a g e n s w o w. c o m
Rodrigo Palmieri
viajedegraca.blogspot.com ❚

Natura
Tel.: 11 4147 8300
www.natura.net ❚

Perfam
Tel.: 0800 773 8899
w w w. p e r f a m . c o m . b r ❚

Clubmaxi
Tel.: 15 2102 5850
www.clubmaxi.com.br ❚

Amway
Tel.: 11 5696 3311
www.latinamway.com.br ❚

Av o n
Tel.: 0800 7082866
www.br.avon.com ❚

Tahitian Noni
Tel.: 11 2123 1030
w w w. t n i . c o m ❚

Nature´s Sunshine
Tel.: 11 5633 3300
w w w. n a t u r e s s u n s h i n e . c o m . b r ❚

Herbalife
Tel.: 11 38797800
www.herbalife.com ❚

Tu p p e r w a re
Tel.: 11 3054 5900
www.tupperware.com.br ❚

Mary Kay
Tel.: 0800 163113
www.marykay.com.br ❚

Yakult Cosmetics
Tel.: 0800 131260
w w w. y a k u l t c o s m e t i c s . c o m . b r ❚

Bálsamo Perfumes
Tel.: 11 5525 9500
w w w. b a l s a m o p e r f u m e s . c o m . b r

Hermes
Tel.: 21 3891 5122
w w w. h e r m e s . c o m . b r ❚

Inspiração Perfumes
Tel.: 21 2228 1143
www.inspiracao.com.br ❚

Fator 5
Tel.: 11 6190 0220 ❚


